HABILIDADES



Somos una empresa dedicada a la ensefhanza, con una amplia experiencia en el
area de la formacion y el aprendizaje continuo, que también elabora material
didactico propio. Ofrecemos programas formativos de alta calidad que
permiten un 6ptimo desarrollo académico del alumno.

Nuestro espectro de actuacidon abarca idiomas, formacion para el empleo,
formacion para el desarrollo, apoyo al estudio y preparacion para oposiciones
estatales, autondmicas y locales. Ademas, preparamos contenidos educativos
para empresas, tanto en papel como en formato interactivo. Nuestro sistema e-
Learning, basado las ultimas tecnologias, te permitira aprender sin desplazarte
de casa y con gran flexibilidad horaria para que seas tu quien decida en qué
momento del dia estudiar. Prestamos seguimiento personalizado a cada
alumno, de manera que siempre tendras a disposicion un tutor que evaluara tus
progresos y te asesorara si deseas profundizar en los contenidos. Todo ello
garantizara que adquieras una experiencia de aprendizaje Unica.

Nuestro equipo humano esta compuesto por especialistas que te guiaran en tu
formacion teorica y practica, personal informatico que trabaja para adaptarse a
las dltimas tecnologias del mundo de |la ensenanza, profesores que guiaran tu
aprendizaje en tu dia a dia y pedagogos que te orientaran hacia tu futuro.
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El responsable del equipo comercial gestiona los imprevistos valiéndose
de sus habilidades y capacidad para hacer frente a la presion. Desde su
posicion de riesgo, deben asegurar en el tiempo y de forma sostenible: el
rendimiento comercial y la estabilidad de sus equipos: un desafio que
requiere una agilidad particular para integrar el cambio permanente.
Entre la busqueda de resultados y la presion del mercado, hacen frente al
estrés del trabajo diario con una actitud serena y proactiva. Abordan los
cambios como si fueran oportunidades, aprovechando cada movimiento
del mercado, manteniendo el rumbo hacia el objetivo.

:A QUIEN VA DIRIGIDO?

e Directoresy jefes de linea de todo el ambito comercial.
e Directores regionales, responsables de zona.

e Directoresy jefes de KAM.

e Directores de plataformas de televenta.

: QUE REQUISITOS NECESITO?

El curso esta dirigido a personas sin requisitos académicos previos, que deseen

formarse en el ambito propuesto



@ DIRECCION COMERCIAL

NUESTRA .
METODOLOGIA

Online

Podras estudiar
desde cualquier
lugar del mundo

Practico

Evaluacion continua al
finalizar cada

asignatura
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Formacion
E-learning se realiza

con las ultimas
tecnologias.
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Didactico
Se actualizan
constantemente para
una mejor experiencia

SALIDAS PROFESIONALES

Equipos directivos
Jefes de Venta
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Acompanado
Contaras con tus
tutores todos los dias
de la semana
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Flexible

Estudia a tu ritmo
con programas
formativos de alta
calidad.

Departamentos de Recursos Humanos y de Gestion Director Comercial.

Director de Marketing.

DIRCOM.
Jefe de ventas.
Product Manager.

Jefe de Medios y RRPP.

Key Ac Manager.
Técnico Comercial.

Responsable de Estudios de Marketing.
Técnico de Investigacion de Mercado.
Responsable de Marketing Directo.
Responsable de Trade Marketing.
Técnico de Marketing online.

Community Manager.

Consultor de Agencia de Marketing.



. DIRECCION COMERCIAL

NUESTRO TEMARIO,
PARA DIRECCION COMERCIAL

1 PRINCIPIOS DE ORGANIZACION COMERCIAL
2 COMO OPTIMIZAR EL EQUIPO DE VENTAS Y LAS CAMPANAS DE
MARKETING
3 cOMO MOTIVAR Y FORMAR AL EQUIPO DE VENTAS
4 LA DIRECCION COMERCIAL Y SU CONTROL SOBRE LAS FUERZAS DE
VENTAS
S COMO OPTIMIZAR LAS VENTAS

6 LA DIRECCION COMERCIAL Y LAS NUEVAS TECNOLOGIAS

* Alfinalizar las asignaturas el alumno debera realizar
un trabajo de fin de curso que engloba todos los
conocimientos adquiridos a lo largo del curso.
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SIGUENOS EN
NUESTRAS REDES

@Ceifor_Estudios
@ceiforestudios

@ceiforestudios

@CeiforEstudios

PARA MAS
INFORMACION

informacion@ceiforestudios.com

918 277 096 / +34 653 290216

CEIFOR

estudiose




